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GESTION VENDEDORES

Principales ventajas

Permite monitorear el funcionamiento del área comercial en tiempo real: El Tablero se nutre de
los datos del sistema de gestión (ERP) y son transformados en indicadores que están alineados con
la Estrategia de la Organización.

Alta disponibilidad: Solo se necesita una conexión a Internet y un navegador. Soporta distintas
plataformas: Pc, Notebooks, Tablets o Smartphones.

Simple de usar: Está pensado para directivos y orientado a la toma de decisiones, no se requiere
ningún conocimiento técnico, es muy sencillo de usar e interpretar.

Alto grado de seguridad: El sistema está diseñado para que solo usuarios con permisos puedan
acceder a la información.

Resumen de indicadores

Se debe seleccionar el Periodo a Consultar y el Vendedor y luego se muestran todos los indicadores
por Vendedor.

Ventas por vendedor con seguimiento de objetivos

Muestra el total de ventas por vendedor con un indicador grafico indicando si el vendedor está
cumpliendo con el objetivo de venta mensual (Rojo poco Incumplido, Amarillo Incumplido, Verde
Cumplido). Los objetivos son registrados por el Gerente de Ventas para cada vendedor.
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Indicadores de cuentas a cobrar y cobranzas

Cuentas a Cobar del Vendedor: Muestra la deuda de los Clientes que tiene el Vendedor.

Cobranza: Indica la sumatoria de los recibos realizados en el periodo.

Días Promedio de Cobranza del Vendedor: Se obtiene a partir del plazo de cobranza ponderando
todos los medios de pago (Efectivo, Valores, Transferencia)

Reloj indicador de días promedio de Cobranza: Verde indica que esta dentro de los días objetivo
de la empresa, Rojo indica que esta fuera de los plazos de cobranza.

Participación de ventas por tipos de producto

Muestra por Rubro el importe y % de las ventas del Vendedor.
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Rentabilidad

Indica la rentabilidad de los productos vendidos del Vendedor.

Indicadores generales del vendedor

- Clientes Activos: Son los Clientes de la cartera del vendedor con frecuencia de compra.
- Clientes con Compras: Cantidad de Clientes que compraron en el periodo.
- Clientes sin Compras: Cantidad de Clientes que no compraron en el periodo.
- Eficacia: Es un % que mide las ventas concretadas en clientes sobre el total de clientes asignados
  al vendedor.
- Clientes nuevos: Es la cantidad de Clientes nuevos que creo el vendedor en el periodo

Informe de clientes del vendedor

Muestra información relevante de todos los Clientes del vendedor para asistirlo en la toma de
decisiones como la facturación, las cuentas a cobrar por Cliente, día promedio de cobranza, Riesgo
Crediticio y share de productos.
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Informe detallado de clientes que aún no compraron

Indica Clientes no están realizando compras para que el vendedor realice acciones para
concretar ventas.

Accesibilidad

Acceso desde cualquier dispositivo Computadora, Tablet, Móvil con conectividad a Internet
(Computadora con Navegador Web, Movil Android – Apple).

Tecnología

La aplicación está desarrollada con la herramienta POWER BI de Microsoft.
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